DOSSIER DE PARTICIPATION AU CONCOURS PARINOVATION POUR LES PORTEURS DE PROJET
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Ensemble, développons vos projets




FICHE D’ENGAGEMENT DU CANDIDAT :

Je, soussigné(e)…………………………………………………………………….
Né le……………………………………………………………………………………..
Adresse………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..…………………………………………………………………………………......................................
Numéro de téléphone…………………………………………………………..
Email…………………………………………………………………………………….
Candidat au concours PARINOVATION

Certifie avoir pris connaissance du règlement du concours
Et m’engage à en respecter toutes les clauses,

                                                       Fait à …………le……………………..

                                                       Signature
POUR ETABLIR AU MIEUX VOTRE DOSSIER DE PARTICIPATION
1) Lisez attentivement le règlement du concours

2) Décrivez votre projet en suivant le plan indicatif ci-dessous

3) Imprimez votre dossier 

4) Envoyer le dossier à l’adresse suivante

   NORETUDE Junior Entreprise de la SKEMA Business School
   Antenne Paris

   Tour La Villette - 6 rue Emile Reynaud 
   75916 PARIS Cedex

   Ou retournez-le nous par mail à l’adresse suivante :
   parinovation@gmail.com

DOSSIER DE PARTICIPATION :

1. Description du projet :

D’où vous est venue l’idée  de ce projet ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Décrivez le produit, service, procédé que vous voulez proposer
...............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Si votre projet est innovant, en quoi ?

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Votre projet est-il soumis à une réglementation particulière ? Si oui, laquelle ?

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

2. Etat de la concurrence :

Que connaissez vous de vos concurrents ? (CA, localisation, effectif, forces, faiblesses,..)
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… …………………………………………………………………………………………….. ………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Comment allez-vous vous différencier d’eux ou faire mieux qu’eux ?

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

3) Etat de la demande :

Quelles sont les attentes de la demande actuelle ?
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

4) Cible visée :

Aux besoins de quelle(s) cible(s) votre service, produit ou procédé va répondre ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….

5) Stratégie de prix :

Quelles informations détenez-vous sur les prix qu’exercent vos concurrents ?
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Quelle va être votre stratégie de prix ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

6) Ce que vous allez proposer :
Quels sont les produits, services ou procédés que fournissent vos concurrents ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Que voulez-vous proposer à votre cible ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

7) Stratégie de communication :

Quels messages véhiculent vos concurrents et quels moyens de communication utilisent-ils ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Quel message et quels moyens de communication utiliseriez-vous ?
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

8) Stratégie de distribution :

Comment les concurrents commercialisent-ils leurs produits, services ou procédés ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Comment voulez-vous les commercialiser ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

9) Votre équipe :

Quelle est votre équipe (fonctions et expériences) ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

10) Vous :
Quelles sont votre formation et vos expériences professionnelles ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

11) Ce que vous apportez :

Quels sont les moyens techniques que vous fournirez ? (locaux, matériel,..)

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Quels sont vos moyens financiers ? (apport personnel, apport d’associés,..)

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Merci de votre participation



Anthony PALMIERI



Président Paris
Dossier de participation concours PARINOVATION pour les porteurs de projet


